快速获取手淘首页猜你喜欢的流量的技巧
    首先打开手机淘宝，搜索你产品的关键词比如女鞋，找到前 20 的女鞋，加入购物车后然后关闭手机淘宝，然后重新打开，看猜你喜欢，这个时候由于你加购了，所以猜你喜欢觉得你可能需要女鞋，于是就推荐女鞋给你了，你们可以试下看是不是。所以，我们每天找10 个左右的刷手，重复操作搜索关键词，然后收藏和加购宝贝，然后第二天和第三天直接进入你的店铺看，一个周期 5-7 天左右，你就会发现你的手淘首页来的流量在不断增加。 （注意：我们最好找符合我们产品标签的人来操作）这些人在第三四天就可以在猜你喜欢看到我们的产品，如果没有看到，可以再次搜索进入店铺。

    那怎么爆发呢，当然是下单啦，出现猜你喜欢的，我们就要让他们下单，所以，出现猜你喜欢后，让刷手下单。

1、第一天搜索关键词，找到前面位置的产品，加购物车和收藏；

2、第二天，进入手淘首页，有出现你的产品就下单，没有的话就进入你的店铺浏览；

3、第三天继续第二天的操作，如果还是没有，继续第一天的操作；

4、第四天正常来说都会出现，那么就下单即可。

操作后，基本每天都在翻倍的增长，之前做过的朋友肯定知道了，当然很多人可能觉得这个方法比较麻烦，那么简单的方法有吗，当然有，就是直通车的定向推广里面有一个猜你喜欢，打开他，设置一定的溢价，建议这个计划不要跟原来的混在一起，新开的计划，以免影响其他关键词计划，比较猜你喜欢的转化率不是很高，这个计划也是要有关键词的，一般烧个 3 天，每天烧个一两千个点击，猜你喜欢的流量就出来了，但是资金少的小卖家不用试了，钱太少是没有什么作用的，还是用上面的方法吧，经济实惠。

注：

一、定向推广 1 钻以上的用户才能使用此功能。

二、猜你喜欢直通车位置

我的淘宝首页--猜你喜欢第三行

位置特点：超高曝光、高流量、高转化（节假日爆发效果强）
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三、定向推广如何开通

第一步：选择某个标准推广计划点击进入推广计划管理页面
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第二步：在上方导航栏中点击设置投放平台进入设置页面

第三步：勾选定向推广状态选择投放，点击完成

四、定向推广的出价

开通定向推广后，如何为您的宝贝设置定位推广出价？当前定向维度为人群投放维度和展示位置维度，可以根据自己当前的营销策略，通过溢价的设置方式对优质的人群及位置做流量及预算倾向，提升宝贝在重点人群及位置上的展现概率。

如何设置定向推广位置的出价

第一步：进入推广计划

第二步：选择一个宝贝点击编辑按钮进入

第三步：人群投放出价设置
选择“定向推广”——“人群投放”，添加人群包后，选择人群包点击“修改出价“或者直接点击价格附近的小铅笔按钮，可以对智能投放、搜索重定向、喜欢我店铺的访客、喜欢同类店铺、购物意图的人群包进行价格上的修改。
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